
 
 

  

 

Sales Potential (m/v/x) 
 
Als rechterhand van onze Strategy & Innovation Director krijg je de kans om te leren en jezelf te ontwikkelen. Je 
werkt dag in dag uit met elkaar samen. Zin om samen met de klanten aan de slag te gaan? Om mee te gaan naar 
nieuwe potentiële klanten en daar vooral te leren voor de toekomst? Dan zit je bij Gadus op de juiste plaats! 
 
Functieomschrijving: 
 
Jouw functie bestaat uit 3 grote delen: 

1. Klantencontact 
a. Je bent het eerste aanspreekpunt voor enkele van onze klanten; 
b. Je gaat proactief met de klanten aan de slag en werkt de verkoopstrategie uit; 
c. Je bepaalt promotieplanningen samen met de klant; 
d. Je analyseert cijfers om te bespreken en opportuniteiten te detecteren; 
e. Je lost alledaagse problemen op; 

2. Nieuwe, potentiële klanten 
a. Je volgt het proces voor de nieuwe klanten van begin tot einde mee; 
b. Je gaat mee naar nieuwe onderhandelingen; 
c. Je verdiept je in de wereld van de vis om nieuwe klanten te woord te kunnen staan; 
d. Je verdiept je in de vragen van nieuwe klanten en geeft hen een gepast antwoord; 

3. Winkelbezoeken 
a. Je gaat na of de gemaakte afspraken nagekomen zijn; 
b. Je bezoekt winkels om opportuniteiten te detecteren. 

 
Profiel: 
 

- Je bezit een masterdiploma bij voorkeur met een commerciële, financiële of marketing achtergrond  
- Je hebt reeds een eerste ervaring opgedaan binnen FMCG; 
- Commercieel ingesteld, initiatiefrijk en ondernemend; 
- Uitstekende communicatievaardigheden, zowel mondeling als schriftelijk, inclusief kennis van de Franse en 

Engelse taal; 
- Affiniteit met voeding en de retailsector; 
- Vaardigheid in het gebruik van computerprogramma's zoals Excel, Outlook en PowerPoint; 
- Kennis van Power BI is een plus. 

 
 
Wij bieden: 

- Een competitief salaris binnen PC 220, inclusief bedrijfswagen, maaltijdcheques, onkostenvergoeding, 
ecocheques en andere leuke extra’s; 

- Tewerkstelling binnen een dynamische en groeiende onderneming; 
- Binnen onze werkomgeving zijn voldoende opleidings- en doorgroeimogelijkheden; 
- Ruimte tot professionele en menselijke ontplooiing. 

 

Deze vacature loopt exclusief via Ceres Recruitment. 


